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Extrait du sommaire
1- Les 8 leviers d'un bon marketing

territorial

2 - La démarche méthodologique
d'ensemble

3 - Séquence 1: Etablir son diagnostic

4 - Séguence 2 : Définir ses choix
stratégiques

5 - Séquence 3 : Dresser son plan
d'action

Les plus de I'ouvrage
+ Une méthodologie robuste pour
mettre en place une démarche

de marketing territorial

« |dentifier les techniques les plus
performantes et s'inspirer des
meilleures pratiques : plus de

50 exemples étudiés

Public concerné
» Collectivités territoriales :

techniciens et élus impliqués dans
I'attractivité de leur territoire ;

+ Opérateurs : agences de
développement, offices de
tourisme, poles de compétitivité,
agences d'urbanisme ;

» Chambres consulaires : techniciens
et élus;

- Etat : préfectures, représentations
territoriales, agences spécialisées ;

+ Consultants et experts ;

+ Universitaires ;

- Etudiants

Réussir sa déemarche
de marketing territorial

Méthode, technigues et bonnes pratiques

S’inapirer des meilleures pratiques
pour développer son attractivité !

Cet ouvrage s'appuie sur une robuste méthodologie
d'ensemble, profondément revue et complétée

dans cette édition pour développer de nouvelles techniques
et pour expertiser les pratigues mises en ceuvre en France

et a l'international. Il est la référence francophone sur le
marketing territorial, accessible a tous de par les différents
niveaux de lecture proposés : s'approprier une démarche

de A a Z ou « piocher » des éléments permettant de répondre
a des interrogations.

Par Vincent Gollain, Directeur du département économie de I'lAU,
président du club marketing territorial de I'Adetem
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